	
	[image: image1.png]



	САНКТ- ПЕТЕРБУРГСКАЯ ТОРГОВО - ПРОМЫШЛЕННАЯ ПАЛАТА

ЦЕНТР ДЕЛОВОГО И ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО ОБРАЗОВАНИЯ
                            
	


	


Семинар-практикум                                    РУКОВОДИТЕЛЯМ ПРЕДПРИЯТИЙ,                                                                                        
26 февраля 2014 г.                                      НАЧАЛЬНИКАМ ЮРИДИЧЕСКИХ 
10.00-16.00                                                      ОТДЕЛОВ

СПб ТПП                                                    
ул. Чайковского, д.46-48                                                                                                                            

«КАК ПРАВИЛЬНО ЗАКЛЮЧИТЬ, ИЗМЕНИТЬ И РАСТОРГНУТЬ ДОГОВОР. СОСТАВЛЕНИЕ ТЕХНИЧЕСКОГО ЗАДАНИЯ»
Программа семинара:
1. Особенности составления и анализа хозяйственных договоров (поставки, подряда, аренды, перевозки).  Правовые риски участников договорных отношений.
2. Соотношение понятий «договор», «контракт», «соглашение».
3. Соотношение понятий «протокол о намерениях» и «предварительный договор» 
4. Основные требования к подготовке технического задания (ТЗ). Содержание, объём, обязательные и дополнительные требования. Утверждение ТЗ. Нормативное обеспечение.
5. Соотношение понятий «техническое задание», «технические требования», «технические условия».
6. Дополнительные и частные ТЗ.
7. ТЗ в разных областях бизнеса. Разработка, производство, поставка, комплектование, наладка, обслуживание. Типовые ошибки. 
8. Календарный план как важный элемент договорных отношений.   
9. Применение Технического регламента Таможенного союза «О безопасности машин и оборудования», национальных стандартов и/или сводов правил.
10. Документы, подтверждающие соответствие объектов технического регулирования требованиям технического регламента. Российская система сертификации.
11. Преддоговорная работа. Техника изучения и отбора потенциальных контрагентов, способы снижения рисков.
12. Протокол разногласий. Последствия подписания договора с протоколом разногласий.  
13. Сдача и приёмка выполненных работ, услуг.
14. Приёмка поставляемых товаров. Порядок действий Покупателя при недопоставке или поставке товаров с недостатками (формирование комиссии, оформление документов). 
15. Независимая экспертиза (оценка) качества выполненных работ, услуг и соответствия выполненных объёмов условиям договора, техническому заданию. 
16. Претензионный и исковой порядок урегулирования споров. 
17. Особенности взыскания неустойки и процентов за пользование чужими денежными средствами. 
18.  Исполнительное производство. Алгоритм работы с банком. Работа со службой судебных приставов-исполнителей. 
19. Медиация.
20. Деятельность коллекторских агентств. 
21. Банкротство. Действия кредитора при банкротстве должника.
Внимание! У участников семинара есть возможность получить консультацию относительно содержания договора, используемого в практике своего предприятия. Для этого необходимо заблаговременно направить текст договора и вопросы к нему на e-mail: education@spbcci.ru.
Участникам предоставляется полный раздаточный материал и выдается Сертификат об участии
Стоимость участия:  6 300 руб.,  для членов СПб ТПП – 5 700 руб. НДС не обл.
При участии 2-х и более сотрудников от организации  - 10 % 

В стоимость участия включены обед и кофе-паузы

Координаты для получения дополнительной информации и размещения заявки: Тел./факс: (812) 273-77-03, 579-40-36, 719-66-44 (доб.162)
E-mail: education@spbcci.ru, languages@spbcci.ru 
Контактное лицо: Парамонова Анастасия Владимировна 






